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Kleinkunden miissen mehr blechen, weil GroBabnehmer mit Rabatten gekddert
werden. Experte: Konzerne schwimmen im Geld, treiben weiter die Preise hoch

Berlin - EIf Prozent! Dasist dic 1

Preiserhohung; die die Gasag
iiber 700 000 Haushalten ab 1.
Oktober zumutet. Da schiiu-
men die Kunden, die 2005 zum
zweiten Mal tiefer in die Ta-

sche greifen miissen. Die Gasag .

steht als Abzocker da. Aber

kassiert da vielleicht jemand

ganz Andererauchnochab?

Verbraucherschiitzer  sagen:
Die Erhshung ist zu heftig, mit
steigenden Einkaufspreisen
nicht zu begriinden. Die (iasag,
ein im Vergleich sogar glinstiger
Anbieter, kontert: ,Wir. geben
unsere héheren Einkanfspreise
nichtvoll weiter.*

Mit Kalkulationen riickt sie
aber nicht heraus. Und das kénn-
te ganz andere Griinde haben, als
den Wetthbewerbern keine Ge-
heimnisse verraten zu wollen,

Die Gasag-Zentrale im ,Shell-Haus” am Reichpietschufer row: gussy

Denn die Gasag gehort den
Energie-Riesen Vattenfall, E.ON
und Gaz de France. Die wollen
verdienen, und das.nicht nur am
Gasag-Gewinn:(2004: 52 ‘Millio-
nen Eurn). Und jetzt kommt’s:
E.ON und Gaz de France verkau-
fen der Gasagauch Gas!

Manfred Panitz vom Bundes-

verband der Energie-Abnehmer
erklirt den moglichen Deal:
,Man:muss fragen; ob die Kon-
zerné thr Gas nicht zu teuer an

Tochter wie die Gasag verkau-

fen.“ Er sieht dafiir ein Indiz: Im-
mer;, wenn der Importpreis fiir
Erdgas stieg, seien die Endpreise
nochstirker gewachsen. ..

braucherzentrale. #rgert

.- preiserhthungen mit der Kopp-
- lunganden Erdélpreis begriindet
werden. Aber: ,,Das Landgericht

Bernd Ruschinzik von der Ver-
sich
schon lange dariiber, dass Gas-

Hamburg hat jetzt festgestellt,
dass diese Begriindung nicht

i reicht.* Das Gerichtverpflichtete
. den Lieferanten E.ON; seine Kal-

kulationoffenzulegen:
Durch Wechsel des Versorgers

haben Privatkunden leider keine
Chance, billiger wegzukommen.
Siegfried  Rehberg vom Woh-
nungsunternehmensverband

BBU: ,Die  Gasag: finanziert
Nachliisse bei Grofikunden iiber
dié hohen Preise fiir Kleinabneh-
mer; Bei ihnen hat sie ¢in Mono-
pol.“ Theoretisch kann man sich
zwar seinen Lieferanten aussu-
chen,inderPraxislefertaber nur
die Gasag. GL

Wie Sie
sich wehren
Gaskunden miisgen die B~
hhungder Preisenicht hin-
nehmen,
B Legen Ste sehriftlich Wi
derspruch e und fordern
die Gasagauf, die Angemes-
senheit der Préiserhdhung
durch eine nachvollziehba-
re vollstindige Offenlegung
der: Kalkulationsgrondlage
nachzuweisen,
b Kiindigen Sie an; bisdahin
e den alten Prets plusei-
nem Aufsehiag von. zwel
Prozent zu zabden Darliber
~hinaus gehende Abbuchan-
gen sind vonder Einzugsers
miichtigung nicht gedeckt
B Weroden neaen Prédg
2ahlt sollte dies nur unter
Vorbehalt tun Nur dann hat
‘man Chancen, die Differenz
kzubekommen:
- die Verbragchers
i St{‘m"ia;,‘
i






