blickpunkte

»,vermarktungsvorteil Digitalisierung.*

Monopolisierungshestrebungen auf der Kabelnetzebene 3 und die fortschreitende Digitalisierung sorgen fiir Unruhe
in der Branche. Bei der zunehmenden Fiille von Maglichkeiten ist es fiir die Wohnungswirtschaft nicht leicht; den
Uberblick zu behalten. Genau hier kommt Dr. Claus Wedemeier, Referent fiir Multimedia, Statistik und Research beim
Bundesverband deutscher Wohnungsunternehmen GdW, ins Spiel. blickpunkte sprach mit.dem Multimedia-Fachmann

itber die Digitalisierung und ihre Folgen.

% Herr Dr. Wedemeier, die Digitalisierung der Fernseh-
& landschaft ist in vollem Gange. Wie schiitzen Sie die
aktuelle Situation ein, und was bedeutet das fiir die
Wohnungswirtschaft?

- Die Wohnungswirtschaft unterstiitzt alle Aktivi-
g tdten, die das digitale Programm- und Dienste-
angebot in den Wohnungen unserer Mitgliedsunter-
nehmen erhdhen und gleichzeitig den Mietern eine
grostmogliche Wahlfreiheit belassen. Leider wird die
derzeitige Digitalisierungsstrategie der Kabel
Deutschland GmbH diesem Aspekt nicht gerecht.
Die Wohnungswirtschaft pladiert fur einen mehr-
jahrigen Simulcast des derzeitigen analogen Pro-
grammangebotes, fur einen offenen Boxenstandard,
der beispielsweise Uber ein Common Interface auch
Inhalte verschiedener Anbieter abbilden kann und
argumentiert gegen eine Verschilsselung solcher
Programme, die durch Zahlung der Kabelanschiuss-
geblhr bereits abgedeckt sind. Insofern gibt es hier
eine weitgehende Interessenlbereinstimmung mit
den privaten Kabelnetzbetreibern der Netzebene 4
sowie groBen TV-Veranstaltern.

72 Viele Wohnungsunternehmen scheinen unsicher, ob
& sie das digitale Pferd satteln sollen oder nicht. Was
bedeutet die Digitalisierung generell fiir die
Wohnungswirtschaft?

: Der Uberwiegenden Mehrheit der Mieter ist es
g grundsatzlich egal, ob sie Programme analog oder
digital empfangen. Durch eine Digitalisierung
besteht jedoch die Chance, das Programm- und
Diensteangebot deutlich zu erhéhen. Wer weiterhin
nur "Analogiker" sein will, dem soll dies als
Kabelkunde auch in den néachsten Jahren noch
ermoglicht werden. Wir mussen jedoch kinftig
deutlich machen, dass sich die Vorteile der
Digitalisierung nicht in einer verbesserten Ton- und
Bildqualitat erschopfen. Digital heifft insbesondere,
auf die eigenen Bedlrfnisse zugeschnittene Spezial-
programme nutzen zu kénnen, Videos Uber das
Kabel zu bestellen und anzuschauen, Spiel- und
Bildungsangebote zu nutzen oder auch Ver-
brauchsdaten flr die eigene Wohnung per PC oder
Fernseher direkt abzurufen. Digitalisierung bedeutet
daher immer auch, interaktiv werden zu konnen.
Wohnungen, deren infrastruktur daflr geristet ist,

il Cuartal 2004

erzielen natirlich einen Vermarktungsvorteil, auch
wenn sich dieser nicht direkt in Cent und Euro
bemessen 13sst.

= Wie sehen Sie die Zukunft des Fernsehens und der
¢ Medienversorgung?

« Aus Sicht der Wohnungswirtschaft ist ent-
g scheidend, dass eine wohl spatestens nach der
Entscheidung des Bundeskartellamtes Uber den
geplanten Netzerwerb der Kabel Deutschland GmbH
zu erwartende Einigung nicht zu Lasten der
Kabelkunden geht. So muss sichergestellt sein,
dass die Programme, deren Empfang derzeit -
analog oder digital — von der Kabelgeblhr abgedeckt
sind, nicht mit zusatzlichen Entgelten belastet
werden. Klar ist hingegen, dass der TV-Kunde flr
zusatzliche digitale Programme und Dienste, die es
teilweise jetzt schon gibt, separat zur Kasse
gebeten wird, Die beste Voraussetzung flr ein
vergroBertes Angebot im Kabel sind entsprechend
aufger(istete Netze sowie die Verbreitung von
Boxen, die nicht einseitig einen bestimmten Inhalte-
Lieferanten bevorzugen. Die Wohnungswirtschaft
steht zur fairen Kooperation mit allen Beteiligten
bereit.

% Sie sind seit zwei Jahren Referent fiir Multimedia,
£ Research und Statistik beim GdW. Was sind Ihre
Aufgaben?

- Als Dienstleister unserer Mitgliedsverbande und
& der angeschlossenen Wohnungsunternehmen
informieren wir (ber neue Trends in der Medien-
versorgung sowie der Infrastruktur und liefern
wirtschaftliche und vertragliche Empfehlungen fur
Regelungen mit Kabelnetzbetreibern und Inhalt-
anbigetern. Dazu zéhlen Gremienarbeit, Vortrage und
Publikationen wie die in 2003 erschienene GdW-
Checkliste ,Auslaufen von Gestattungsvertragen mit
Kabelnetzbetreibern® sowie Stellungnahmen gegen-
(ber Ministerien und anderen Institutionen. Hinzu
gekommen ist im vergangenen Jahr der Bereich
Statistik und Research, der die Grundlage der
Interessenvertretung in wohnungswirtschaftlichen
Fragen bildet.
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